Zaradi nejasnosti v
zakonodaji prihaja
do nepotrebnih
stroskov, zacetek
projekta se lahko
odmakne, podrazi ali
celo opusti.

Razpisi so na splosno
slabo pripravljeni

in zasnovani, pravi
Bor Guzej iz podjetja
Godina. Tudi zato,
ker je »merilo za
izbor najnizja cenac.
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Ker je v Sloveniji merilo za izbor najnizja cena, so marsikdaj ponujene
cene dumpinske oziroma Spekulativne.

Andreja Salamun

Slovenija je v pricakovanju vecjih infrastrukturnih
poslov. A pri tem se Ze zdaj pojavljajo tudi tezave.

Izvajalci gradnje morajo pri prijavah na razpise
upostevati javno-narocnisko zakonodajo, ki je bila
spremenjena aprila letos. »Sele zdaj dobivamo prve
odlocitve Drzavne revizijske komisije o pravnih
vprasanjih, ki so na ravni Zakona o javnem naroca-
nju ZJN-3 ostala odprta,« pravi Jana Habjan Piletic¢
iz druzbe JHP projektne resitve in doda, da je pravna
nepredvidljivost velika ovira vseh sodelujocih v
postopku javnega narocila.

»Pri velikih infrastrukturnih projektih, kjer je interes
ponudnikov velik in je zaradi vecjih vrednosti priprav-
ljenost za uporabo vseh pravnih sredstev visoka, se
poskus$a problematizirati vsaka malenkost s ciljem,
da neizbrani ponudnik pridobi status zmagovalca,«
pojasni sogovornica. »Seveda so do pravnega varstva
upraviceni vsi, tezava pa je, da zaradi nejasnosti v
zakonodaji niti naro¢niki ne vedo, ali so ravnali prav
ali ne.« Zato prihaja do nepotrebnih stroskov, zacetek
projekta se lahko odmakne, podrazi ali celo opusti.

Na podrocju gradbenistva v Sloveniji bi se moralo
marsikaj spremeniti, pravi Joze Renar iz Gospodarske
zbornice Slovenije. »V EU so trgi zaprti. Nasa podjetja
v krizi niso dobila posla v Avstriji. V Sloveniji paimamo
velik upad projektov, a tuja podjetja brez tezav delajo
tu. To pomeni, da drzava ne opravlja svojega dela.«

»Povsem razumljivo je, da bodo posle, kadar je
teh veliko, dobili tudi tujci. Ce pa je obseg poslov
doma majhen, ce so cene nizke, potem ni logike, da
je nekdo iz tujine lahko cenejsi, razen e izvaja soci-
alni dumping, ne uposteva nase delovne zakonodaje
ali predpisov, Cesar pa nasa inSpekcija ve¢inoma ne
nadzoruje,« je kriticen Renar.

Nove posle v nasi drzavi si obetajo v GP Krk, oziroma

v njihovi podruZnici za gradnjo v Sloveniji. Ceprav je,
kot pravi Peter Pravhar, njihovo poslovanje v prvi vrsti
usmerjeno na hrvaski trg, lahko zaradi blizine podjetja
in virov pokrijejo skoraj pol Slovenije.

Njihove izkusnje s projekti pri nas so dobre,
opozarjajo pa, da »projektna dokumentacija v veliko
primerih ni pripravljena tako, kot bi morala biti«.
Pravhar pove, da so se z novim zakonom o javnih
narocilih dolo¢eni postopki poenostavili, predvsem
pri dokumentaciji, ki so jo morali zagotoviti tuji po-
nudniki, upa pa, da se bo Stevilo projektov povecalo,
»saj nizke cene, ki trenutno vladajo na trgu, ne prina-
$ajo ni¢ dobrega za prihodnost gradbenistva.

»Prijavili se bomo predvsem na razpise za infrastruk-
turne projekte na Obali, na kraskem in na notranj-
skem. Konkretno na razpise Luke Koper in na razpise
za energetsko sanacijo stavb,« pravi Bor Guzej iz
podjetja Godina. V tej druzbi namrec z deli na infra-
strukturnih projektih dobijo priblizno 80 odstotkov
vseh prihodkov.

Guzej ocenjuje, da so na splosno razpisi in pro-
jekti slabo pripravljeni in zasnovani. »Zaradi dejstva,
da je merilo za izbor najnizja cena, so marsikdaj
ponujene cene dumpinske oziroma Spekulativne. To
se Se posebej pozna v primerih, ko je ocitno, da sta
tako projekt kot razpis slabo pripravljena. To namrec
izvajalcu omogoca spreminjanje del, prilaganje cen
in podobno,« pojasni Guzej.
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